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他们是如何打赢扭亏翻身仗的？

——工程技术服务公司开拓市场纪实

  记者 柳智青 通讯员 蒋红霞 邢羽

6月18日，作为工程技术服务公司特种设备作业队副队长，荆立业度过了一个不平凡的端午节。荆立业带领施工人员冒大雨奋战七昼夜，终于在当晚7时顺利完成海南莲4-1x井气密封作业任务。

这意味着工程技术服务公司成功站稳了海南新市场。2017年，工程技术服务公司大力开拓市场，工作量创历史新高，全年实现盈利2000万元，彻底扭转了长期亏损的被动局面，打了一个漂亮的翻身仗。  
俗话说，没有金刚钻，揽不了瓷器活。多年前，吉林油田工程技术服务公司还是以小修为主要业务的“扶余综合服务公司”，业务单一低端，亏损不断。2016年，工程技术服务公司以提升效益、实现扭亏解困为中心，逐步剥离了小修、检泵等低端低效业务，着力发展大修、带压、特种作业等高端业务，形成了带压作业、连续管作业、气密封检测、CO2吞吐及配套技术服务等井下作业技术为一体的技术服务体系，做到人无我有、人有我优、人优我精、人精我全。其中，带压作业技术能力处于中石油领先水平。气密封检测作业技术国内少有。这些技术优势成为获得市场的制胜法宝。

市场是企业生存的根本。近年来，工程技术服务公司“立足于两种资源、两个市场求发展”的理念，在满足吉林油田工程技术服务需求的基础上，大力实施“走出去”战略，足迹从扶余地区到整个吉林油田、直至走向外部市场。这个公司派遣专人远赴各地寻求商机，主动与甲方沟通，洽谈合作方式。他们以甲方需求为中心，实心实意的为甲方解决问题、节约成本，努力为双方创造更大的效益。这样互惠双赢的合作方式，受到了甲方的欢迎。过去一年，这个公司成功开拓了青海油田、长庆油田、中石油南方勘探公司、中石化东北局等市场。

发挥技术优势，展现过硬本领。签订合同后，工程技术服务公司立即组织队伍奔赴施工地，到现场尽快按甲方要求整改合格后开工。各区域项目经理吃住在现场，亲自督导安全环保、生产等相关工作，坚持连续作业，全力保证施工质量和速度。在长庆油田，他们圆满完成气密封检测施工。在中石化东北局市场，他们按甲方需求起早贪晚连续作业，圆满完成4000米以上水平井送桥塞补孔施工。在青海油田，他们克服高原反应、风沙大等各种困难，精心组织施工。工程技术服务公司的技术能力和施工服务质量得到甲方充分认可，展树了良好的市场品牌形象。
优质服务树品牌，市场如花次第开。依靠良好的工作作风、突出的技术能力，使他们赢得了更多的市场空间，逐渐实现从主动找活干到甲方主动找他们干活的良好品牌效应转变。工程技术服务公司与南方勘探公司签订了300万元气密封检测合同，又中标青海油田带压作业、气井小修作业、大修作业等项目。目前，冀东油田、大庆油田等又在带压作业方面伸出了橄榄枝。

工程技术服务公司工程技术研究所副所长张清贵说，为了抢占青海油田市场，他们又增派一部带压作业设备，目前带压作业机、井口装置、相关工具已经到青海施工现场，正在施工准备。

据悉，目前，这个公司工程技术服务已签订合同18335万元，正在履行签订手续的合同15123万元。工程技术服务公司的市场越来越广阔，效益发展未来可期。
 “下步，我们将继续以市场需求主导技术走向，以技术开发支撑市场开拓，大力加强人才培养，持续提高核心技术和装备水平，做到‘人无我有、人有我新、人新我变’，不断开辟外部市场新天地，在激烈的市场竞争中勇立潮头。”面对未来，工程技术服务公司经理兼党委书记宋清福信心十足。

